	1. Предмет и метод ЭА.
Предмет ЭА - хозяйственные процессы предприятий, объединений, ассоциаций, социально-экономическая эффективность и конечные финансовые результаты их деятельности, складывающиеся под воздействием объективных и субъективных факторов, получающие отражение через систему экономической информации. 

Хозяйственные процессы предприятий, рассматриваются как не только в динамике, но и в статике. Конечные финансовые результаты деятельности предприятия возникают под влиянием объективных внешних факторов. Эти факторы воздействуя на хозяйственную деятельность, отражают действия экономических законов. В ходе ЭА определяется действие ценового фактора (цены на сырьё, материал, топливо, тарифов, ставок).Они складываются под влиянием коньюктуры рынка и не стабильны. Это изменение оказывает влияние на все показатели, особенно на фин. показатели. Изменения цен вызывают необходимость сложных экономических расчетов, цель которых состоит в устранении и влияния ценового фактора, это осуществляется путём индексного пересчёта. Субъективные факторы (внешние, внешнего порядка). Анализу их влияния уделяется самое значительное внимание, это объясняется тем, что данные факторы связаны с конкретной деятельностью человека, и полностью зависят от него.
Методы и приемы ЭА можно условно подразделить на две группы – традиционные и математические.     

В связи с тем, что ЭА является управленческой наукой, руководителю необходимо знать основные методы анализа:

1.  Приёмы элиминирования (цепные подстановки, абсолютные разницы, индексный метод);

2.  Приём средних величин;
3.  Метод группировки;
4.  Метод структурных сдвигов;
5.  Метод определения узких мест;
6.  Графический метод.
ЭА использует как абсолютные, так и относительные величины, для обобщения однородных показателей широко применяются средние величины. 

Сравнение – наиболее ранний и распространенный  способ анализа (с планом, прошлым, лучшим, со средними данными). Группировка – неотъемлемая часть почти любого эк. исследования. Позволяет изучить те или иные эк. явления в их взаимосвязи и взаимозависимости, выявить влияние наиболее существенных факторов.


	2. Виды ЭА.
1.  По цели исследования:

- для оценки результатов хозяйственной деятельности;

- для выявления резервов и путей их мобилизации;

- подготовка материалов для выбора управленческого решения;

- прогнозирование результатов хоз. деятельности.

2.  По аспектам исследования:
- финансово-экономический анализ;
- технико-экономический анализ;
- функционально-стоимостной анализ.
3.  По кругу изучаемых вопросов:
- полный анализ хозяйственной деятельности;
- тематический.
4.  По изучаемым объектам:
- внутрицеховой (раб. места, производственный участок);

- по функциональным службам;

- межцеховой (цеховой);

- заводской.
5.  По характеру принимаемых решений:
- предварительный;
- оперативный;
- периодический;
- перспективный (прогнозный).
6.  По периодичности проведения:
- ежедневный;

- декадный (10 дней);

- месячный;

- квартальный;

- годовой.

	3. Информационное обеспечение ЭА.
Современные предприятия имеют информационную систему которую можно охарактеризовать следующим образом: 1.Экон. инф. Поступающая из различных источников неоднородна; 2.взаимосвязи между отдельными видами показателей сложны, к тому же наблюдается тенденция к их усложнению.  3.систематический рост объема информации с одновременной нехваткой ее для принятия управленческих решений. 

Информационная система состоит из следующих четырех частей:

1. Внутренняя система учета и отчетности (даёт возможность ориентировочно определить: - высшую и низшую границу продажных цен; установить зону коммерческого риска; определить линию финансового равновесия; определить критическую точку финансовой устойчивости).

2. Внешняя (разведывательная) система маркетинговой информации;

3. Маркетинговые наблюдения и анализ (изучение конкретных проблем маркетинга) (связано с рациональным использованием внутренней и внешней информации на этом этапе определяется истинная потребность в необходимой информации. Характерны противоречивые трудности, связанные с недостатком и избытком информации. Решение проблем возможно с помощью функционально-стоимостного анализа);

4. система поддеожки маркетинговых решений (выясняется рациональность всех ранее приведенных действий. Это возможно с помощью экономико-математического моделирования).

Процедура моделирования такова: (. Обоснованно ставится фиксированная задача;

II. Математическое формирование этой задачи;

III. Составляется компьютерная программа;

IV. Выдаются результаты расчётов;

V. Проводится анализ полученных коэффициентов;

VI. Выбирается управленческое решение;

VII. Испытывается оптимальность этого решения.

Хозяйственная деятельность предприятий измеряется многими показателями, которые сводятся в определённую систему:

1.  Стоимостные и натуральные показатели

2.  Количественные (выражают абсолютные и относительные величины, характеризующие объём производства, реализации, структуру) и качественные (для оценки продукции с т.з. её соответствия стандартам, образцам, Т.У.);

Объёмные (издержки обращения, прибыль, количество работающих, стоимость ОФ) и Удельные (производительность труда, материалоотдача, фондоотдача)

	5. Анализ эффективности использования основных средств.
Для обобщающей характеристики эффективности использования основных средств служат показатели:

1. Фондорентабельность - это отношение прибыли к среднегодовой стоимости ОПФ;

2. Фондоотдача -  это отношение стоимости произведенной или реализованной продукции к среднегодовой стоимости ОПФ;

3. Фондоёмкость – обратный показатель фондоотдачи. Он определяется отношением среднегодовой стоимости ОПФ к стоимости произведенной или реализованной продукции;

4. Фондовооруженность труда – это отношение среднегодовой стоимости ОПФ к числу рабочих в наибольшую смену. Она отражает степень обеспеченности рабочих средствами труда.

5. Удельные капитальные вложения на один рубль прироста продукции.
При анализе фондоотдачи фактический показатель сравнивается с плановым, а также с данными предшествующих периодов. 

Повышения фондоотдачи можно добиться путем улучшения использования оборудования. При анализе проверяется обеспеченность предприятия оборудованием и полнота его использования.

13. Анализ причин возникновения состояния банкротства.
Согласно закону «О банкр (несостоят-ти)» №127-ФЗ под банкр поним неспособн удовлетвор требован кредиторов по опл тов (раб, усл), вклнеспос обесп обязат платежи в бюдж и внебюдж фонды в связи с превышением обязат-в должника над его имущ или в связи с неудовлетвор структ бал.

Неуд структ бал – это такое сост имущи обязат-в должника, когда за счет имущ-ва не м.б. обесп своеврем выполн обязат-в перед кредиторами в связи с недостаточной ликв имущ-ва.

Для юр лиц законом опред след призн банкр-ва: если требован кредиторов или обяз-ва по опл обязат плат не исполн в течение 3х мес с момента наступл даты исполнения, то предпр м.б. призн банкротом.

Банкр м.б. в принудит или добровольн порядке. Призн банкр-во может только арбитр суд или должник может сам объяв себя банкротом по согласован с кредиторами. Дело о банкр м.б. возбужд арб судом, если требован к должн сост не менее 500 МРОТ

Призн б-ва явл отрицат величина чист активов предпр. Для оценки предпр при призн его банкр исп 3 коэффициента:

1. коэф тек ликв = ОА/КЗ= Тек.акт/Тек.пас (не менее 2)

2. коэф обеспеченности обор акт собств обор капиталом = СОК / ОА (не мнее 0,1)

3. коэф восстановления или утраты платежесп – расчит на период возможн восстановл в течен 6 мес = (Ктек.дикв.фатк+(Кт.л.ф.-Кт.л.норм)*0,5)/Кт.л.норм

4.коэф утери расчит на 3 месяца = (Ктек.дикв.фатк–(Кт.л.ф.-Кт.л.норм)*0,25)/Кт.л.норм

По значен получ коэф дается оценка стр-ры бал и м.б. принято одно из след решен:

1. Кт.л. <2, коэф обесп <0,1 – структ бал неудовлетворит, предпр не платежесп. Если Квосст <1 то предпр не способно восстан свою платежесп

2. структ неудовлетв, то есть реальн возм восстановить платежесп, если Кт.л. <2, Кобесп<0,1, Квост>1

3. структ бал удовл, однако сущ реальн угроза утраты платежесп, если Ктл>2, Кобесп>0,1, Квост<1
	30. Анализ дебиторской задолженности. 

Состояние деб и кред задолженности их размеры и качество оказывают сильное влияние на фин. состояние п/п-я для улучшения финансового положения необх-о: 1. Следить за соотношением кред и деб задолженности. п/п-ие будет финансово устойчиво если задолженность покупателя будет приблизительно равна задолженности продавца.  2. Контролировать состояние расчетов по просроченной задолженности. 3. Ориентироваться на увеличение кол-ва заказчиков. 

Задача анализа деб и кред задолженности состоит в том, чтобы выявить динамику и размеры деб задолженности, а также  причины ее возникновения или роста.  Анализ начинают с общей оценки динамики ее размера в целом  и ее статей. После переходят  к анализу качественного состояния деб задолженности. Все счета к получению классифицируют по группам: 1. Срок оплаты не наступил. 2. Просрочка от 0-30 дн. 3. от 30-45дн. 4. от45-60дн. 5. от60-90дн. и т.д. Данные для анализа сводят в таблицу. Если в ходе анализа обнаруживается тенденция роста сомнительной деб задолженности это свидетельствует об уменьшении ликвидности баланса, ухудшении финансового состояния п/п-я. Кроме того в ходе анализа рассчитываются показатели оборачиваемости деб задолженности. Коборачиваемости = Выручка / Сред величина деб зад (ск-ко раз) Коборачиваемости = 360 / Коборачиваемости (ск-ко дней) 

Рассчитываются коэффициенты инкассации деб задолженности и соствляется реестр старения. Коэффициент инкассации деб задолженности текущего месяца опред-ся:  Кинкассации = оплата тек месяца / отгрузка тек месяца =45%. Кинкассации прошлых месяцев = Гашение деб задолженности от 0-30дн. / отгрузка предыд месяца=12%. Если нет сомнительной деб задолженности, то коэффициент инкассации =100% или 1.

28. Анализ движения денежных средств.
Ден поток – это притока и оттока ден ср-в за период.

Приток ден.ср м.б. в виде пост выручки от продаж, а также выручки от про ОС и ВА, поступления от эмисс акций и др.

Отток ден ср-в – это расход ден ср-в на опл труда, на опл приобр тов, выпл девид и др.

ДенП=ДПр-ДОт (Ф.4)

Ден поток м.б. как положит, так и отрицат

ДенП предст собой ден ср-ва на конец периода – ден ср-ва на нач периода

ДП = ДСкп – ДСнп (Ф.1)

Показат движен ДС предст важный аналит инструм при оценки краткоср ликвидн, долгоср платежесп и рез хоз деят-ти. Для анализа движения ДС использ Ф.4 «Отчет о движении ден ср-в». В нем отраж направл движ ДС, их притока и оттока по каждому виду деят-ти, что позвол изучить сост и структ денежн потоков. Все показатели ДС отраж за отчетн период и аналогичн период предшеств года.

Отчет о движ ДС дает ответ на след вопросы:

1. как образованы и как использ ден ср-ва, получ в рез тек хоз деят-ти

2. -//- от инвестиц деят-ти

3. -//- от фин деят-ти

4. приносила ли осн деят ден ср-ва предпочтительно или ден наличн получ за счет провед разовых операц

5. на сколько возм продолж регулирование выпл девид перед лицом операц убытков

6. при помощи каких ср-в допуск выплата долга

7. как финансир рост инвестиц

8. почему несмотря на приб состояние наличн хуже, чем в предыдущ периоде

9. не осущ ли крупн инвестиц в ОС, не обладающ источн долгоср займов

10. не было ли крупн влож в запасы и деб задолж в рез которых предпр осталось без ден ср-в

Анализ Ф.4 провод в опред послед-ти:

1. изуч причины, вызвавш прирост/уменьш ден ср-в на предпр, т.е. вед сравн по видам притока и оттока ден ср-в

2. опр успех или неудачу предпр в получ ден ср-в от осн деят-ни

3. изуч соотн притоков/отток по сферам деят-ти

4. отслеж динамика ден ср-в от периода к периоду


	14. Анализ показателей рентабельности.  Рентабельность ПП - его спос-ть приращения вложенного кап-ла. Показатели рентабельности могут принимать форму брутто, охватывая в числителе прибыль перед уплатой %  и налогообложением или охватывая только чистую прибыль. Этот второй вариант будет основой дальнейшего рассмотрения.  1) уровень общей рентабельности = прибыль на единицу имущества, деленная на активы и умноженная на 100 % ; 2) рентабельность оборота = прибыль на единицу произв-го товара, деленная на  валовую выручку от реал-ии без НДС (оборот)  и умноженная на 100 % 3) число оборота кап-ла = валовая выручка, деленная на активы 
Таким образом уровень общей рентабельности равен рентабельности оборота, умноженной на число оборотов кап-ла (25-30 % у нас, 7 % в кап странах). Уровень общей рентабельности характеризует, сколько прибыли комп-ия получает на единицу своего имущ-ва.  Другие показатели рентабельности: 1) рентабильность активов = прибыль в распоряжении ПП (Ф N 2), деленная на среднюю величину активов (расчетную) и умноженная на 100 % 2) текущие активы:  товарно-мат запасы, дебеторская задолженность, ден средства и краткоср ц\б Рентабельность текущих активов = прибыль в распоряжении ПП (Ф N 2), деленная на среднюю величину текущих расчетов (расчетну), умноженная на 100 % 3) Рентабельность инвестиций = прибыль чистая, деленная на (собственный капитал + долгосрочные обязательства), умноженная на 100 % = прибыль в распоряжении ПП-я (Ф N2), деленная на (валюта баланса  минус краткосрочные обязат-ва), умноженная на 100 %

Показатель отражает эффективность использования средств, инвестируемых в комп-ию. Уровень инв-ций - 30-40%  4) Рентабельность инвестир-го кап-ла = прибыль до уплаты налогов и % , деленная на (собственный капитал + заемный капитал), умноженная на 100  5)  Рентабельность продаж (реализованной прод-ции) = чистая прибыль / объем продаж, умножить на 100% = (прибыль в распоряжении ПП (формула № 2) / выручка от реализации (ф.№2)) умножить на 100% Этот показатель показывает, какую прибыль имеет ПП с каждой денежной единицы реализации; конкурентноспособность своего товара примерно равна - 5-10%. 6) Рентабельность собственного капитала = прибыль после выплаты % / собственный капитал, умножить на 100% = чистая прибыль / собственный капитал, умножить на 100 %. Рентабельность собственного капитала указывает на величину прибыли, полученную с каждой денежной единицы, влложенной в ПП.  Рентабельность собственного капитала = прибыль в распоряжении ПП (ф.№2) / источники собственных средств (1-й раздел пассива), умножить на 100%. 7) Рентабельность собственных средств = (1 — ставка налога / 100) умножить на общую рентабельность + плечо рычага. 8) Эффект рычага (плечо рычага) = (1 — ставка налога / 100) умножить на (ОР — ССП) умножить на (заемные средства / собственные средства), где ОР — уровень общей рентабельности; рентабельность активов ССП — средняя ставка % за пользование заемных средств. Нормальная рентабельность собственных средств — 25-- 40%. Хорошо, когда рентабельность собственных средств больше экономической рентабельности.

19. Анализ оборачиваемости оборотных средств
Анализ оборотн кап заканчивается определен потребн в обор ср-вах, для чего необх знать норму запаса в днях и однодневн оборот.

СуммОК=СуммН i-запаса в днях*Однодн оборот i
Для оценки эф-ти использ обор ср-в рассчит показатели деловой активн и рентаб кап-ла. Показат дел активн явл показатели оборач обор капитала.

Оборач характериз скорость перехода ср-в из одной стадии кругообор в др. Для оценки оборач-сти использ след с-ма показателей. Все показ можно раздел на общ показ-ли оборач-сти и частн показ обрач-сти. Общ показ характериз скорость оборота всех обор ср-в, а частн показ-ли характериз скорость обор отдельных элем обор ср-в. К общ показ обор относ коэф оборач-сти: Коб=N/E, где N-выручка, Е-ср.год ст обор ср-в. Он показ сколько прод-ции принос каждый влож рубль в обор ср-ва. Кзакрепл=E/N – отраж велич расход обор ср-в на ед прод-ции. Третий показ – коэф оборач-ти в днях всех обор ср-в. Общ обор в днях=Е*Д/N, где Д-число дней в периоде. Для характерист оборач отдельн элем обор ср-в расчит показатели частной оборачиваемости в днях. Об в днях(частн)=E i*Д/частн обор

За частн обор приним заверш стадия кругообор этого элем ср-в (частн обор см в анализе запасов). По рез анализа обор кап можно наметить улуч использ обор ср-в: 1)улучш ассорт и стр-ры продукц, а именно, снижен материалоемк и повыш высокорент изделий в общ объеме продаж, 2)соблюден научно обоснов норм расх сырья, матер, энергии и тд, 3)снижение брака и возвр отходов, 4)разраб матер по сокращ длит произ цикла – измен стр-ры поставщиков, измен форм снабж сырьем и матер, сокращ трансп расходов, совершенств каналов сбыта продукц и форм расчетов с покупат, 5)соверш сист внутр контроля за обор ср-вами, 6)соверш орг-ии б/у обор ср-в.

	21. Анализ платежеспособности предприятия.
Под платежеспособностью ПП понимается его способность расчитываться по своим долгосрочным обязательствам. Иногда под платежеспособностью понимают ликвидность. ПП платежеспособно, когда активы ПП больше заемного капитала.
1) Коэфф платежеспособности = собственный капитал (1-й раздел пассива) / активы, умножить на 100%. Его разумное значение: К >= 50%
Кпл>=0.5.

Платежеспособность подразумевает наличие у организации ден ср-в и их эквивал, достаточный для расчета по кредиторс задолж,  требующей немедленного погашения. Т.о., осн призн платежесп явл:

- наличие в дост объеме ср-в на расч счете;

- отсутств просроч кредиторской задолж.

На основе анализа ликв осущ опред плат: излишек или недостаток, т.е. тек платежесп.

Плат изл опред сопост группы акт и пассивов в разрезе 4-х групп, плат изл набл если А>П.

При анал путем сопост опред тек ликвидн А1+А2>=П1+П2 и долгосрочная (перспект) А3>=П3. Тек ликв свидет о платежеспос предпр на ближн рассм период. Персп ликв – это прогн платежесп на осн сравн будущ поступл и платежей.

Для оценки платежесп коэф ликв изуч в динамике.
6. Анализ финансовых результатов деятельности предприятия. 
Показатели финансовых результатов характеризуют абсолютную эффективность хозяйствования предприятия. Важнейшими среди них являются показатели прибыли. Прибыль характеризует степень его деловой активности и финансового благополучия, по ней определяется уровень отдачи авансированных средств и доходность вложений в активы данного предприятия. Конечный финансовый результат деятельности фирмы - это балансовая прибыль (убыток) отчетного периода. представляющая собой алгебраическую сумму результата от реализации продукции (работ, услуг); результата от финансовых и прочих операций; сальдо доходов и расходов от прочих внереализационных операций. Обобщенно наиболее важные показатели финансовых результатов деятельности предприятия представлены в форме №2 годовой и квартальной бухгалтерской отчетности.

Анализ финансовых результатов деятельности предприятия включает в качестве обязательных элементов: оценку изменений по каждому показателю за анализируемый период ("горизонтальный анализ" показателей); оценку структуры показателей прибыли и изменений их структуры ("вертикальный анализ" показателей); изучение хотя бы в общем виде динамики изменения показателей за ряд отчетных периодов ("трендовый анализ" показателей); выявление факторов и причин изменения показателей прибыли и их количественную оценку; изучение направлений, пропорций и тенденций распределения прибыли; выявление резервов роста прибыли и рентабельности. Для анализа и оценки уровня и динамики показателей прибыли составляется таблица, в которой используются данные бух отчетности из формы №2.  Прибыль отчетного периода отражает общий финансовый результат производственно-хозяйственной деятельности фирмы с учетом всех ее сторон. важнейшая составляющая этого показателя - прибыль от продаж- связана с факторами производства и реализации продукции, поэтому основное внимание при анализе должно быть уделено исследованию причин изменения данного показателя. Расчет основных факторов на прибыль проводится по следующей схеме:

1. Расчет общего изменения прибыли ( (Р ) от реализации продукции:

(Р = Р1 - Р0, где Р1 и Р0  - прибыль отчетного и базисного года        

2. Расчет влияния на прибыль изменений отпускных цен на реализованную продукцию ((Р1)6 (Р1 = N1 - N1,0 = ( p1 q1 - p0 q1 где N1 = ( p1q1 - реализация в отчетном году в ценах отчетного года  N 1,0= ( p0q 1- реализация в отчетном году в ценах базисного года

3. Расчет влияния на прибыль изменений в объеме продукции ((Р2) (объема продукции в оценке по базовой себестоимости): (Р2 = Р0К1 - Р0 = Р0 * (К1 - 1), где К1 - коэффициент роста объема реализации продукции: К1 = S 1,0   / S0  S 1,0 - фактическая себестоимость реализованной продукции за отчетный период в ценах и тарифах базисного года;  S 0- себестоимость базисного года. 4.Расчет влияния на прибыль изменений в структуре реализации продукции  ((Р3):

(Р3 = Р0 * (К2 - К1), где К2 - коэффициент роста объема реализации в оценке по отпускным ценам: К2 = N 1,0 / N 0   N  1,0- реализация продукции в отчетном периоде по ценам базисного года;  N0 - реализация в базисном году.

5. Расчет влияния на прибыль экономии от снижения себестоимости продукции  ((Р4):

(Р4 = S 1,0  - S1 где  S1.0  - себестоимость реализованной продукции отчетного года в ценах и условиях базисного года; S1 - фактическая себестоимость реализованной продукции отчетного года. 

6. Расчет влияния на прибыль изменений себестоимости за счет структурных сдвигов в составе продукции  ((Р5): (Р5 =S0 K1 - S1,0

17. Комплексный анализ и рейтинговая оценка финансового состояния предприятия

Рейтинговый анализ позволяет получить комплексную оценку ФСП и провести их проверку. Рейтинг – метод сравнительной оценки деятельности нескольких предприятий. В основе рейтинга лежит характеристика по определенному признаку, позволяющая выстраивать предприятия в определенной последовательности по степени убывания или возрастания данного признака. Признаки классификации предприятий могут отражать отдельные стороны деятельности предприятий (прибыльность, ликвидность, платежеспособность) или деятельность предпрятия в целом (объем операций, надежность, имидж). В качестве оценочного критерия может выступать уровень экономической состоятельности предприятия.

Методы составления рейтинга:


1)экспертный метод. Основан на квалификации и опыте специалистов-экспертов, использующих доступную информацию и выполняющих по собственным меодикам анализ количественных и качественных параметров. Показатели, учитываемые в процессе анализа: общие хар-ки – организационно правовая форма, история создания, наличие филиалов и  структурных подразделений, деловая репутация имеющиеся лицензии. Обобщающие показатели – уставный капитал, валюта баланса, наличие фондов. Специальные аналитические финансовые показатели – структура инвестиций, ликвидность, достаточность капитала, прибыльность.

2)аналитический метод. Базируется на основе официальной финансовой отчетности предприятия и анализе только количественных показателей. Анализ проводится по формализованной съеме расчета коэффициентов и определение общего (рейтингового) балла.

Качество полученного результата определяется полнотой оценки рейтинговой характеристики финансового состояния предприятия, корректностью и обоснованностью расчета итогового балла рейтинга. Процедуры анализа ФСП это определение цели анализа, сбор информации, первичная обработка данных, экспресс-анализ, детализированный анализ, обоснование принятых решений.

Полученные рейтинговые показатели размещаются по ранжиру, после чего определяется рейтинг каждого предприятия. Первое место занимает предприятие, которому соответствует наибольшая сумма баллов, второе имеющее следующий результат и т.д.


	12. Факторный анализ прибыли от реализации

ФА – это методика комплексного и системного изучения и измерения воздействия факторов на величину результативных показателей.                                                            Прибыль основной источник средств динамично развивающейся организации. В балансе она присутствует в явнрм виде как нераспределенная прибыль, а также в завуалированном виде – как созданные за счет прибыли фонды и резервы. В условиях рыночной экономики величина прибыли зависит от многих факторов, основным из которых выступает соотношение доходов и расходов. В действующих нормативны документах заложена возможность определенного регулирования прибыли руководством организации. 

Прибыль от реализации товарной продукции в общем случае изменяется под воздействием таких факторов, как изменение: объема реализации; структуры продукции; отпускных цен на реализованную продукцию; цен на сырье, материалы, топливо, тарифов на энергию и перевозки; уровня затрат материальных и трудовых ресурсов.

 Расчет общего изменения прибыли (Р) от реализации продукции: Р = Р1 - Р0,   где                                                        

Р1 - прибыль отчетного года;
Р0 - прибыль базисного года.

В процессе анализа необходимо изучить динамику и выполнение плана по использованию прибыли, для чего фактические данные по использования прибыли по всем направлениям сравнивают с данными бюджета прошлых лет, после чего выясняют причины отклонений от бюджета по каждому направлению использования прибыли. Дальнейший анализ должен показать, насколько и за счет каких факторов изменилась величина основных направлений использования прибыли. Основными факторами, определяющими размер капитализированной и потребляемой прибыли, могут быть: А) измение суммы прибыли;

Б) изменение доли соответствующего направления использования прибыли.

Особое внимание следует уделить дивидендной политике предприятия, которая оказывает большое влияние не только на структуру капитала, но и на инвестиционную привлекательность субъекта хозяйствования. Если дивидендные выплаты слишком высокие, то это один из признаков того, что предприятия работает успешно и в него выгодно вкладывать капитал. Но если при этом малая доля прибыли направляется на обновление и расширение производства, то ситуация может измениться.

20. Анализ ликвидности предприятия.
Ликвидность ПП — способность выполнять свои обязательства по задолженностям точно в момент наступления срока (способность ПП расчитываться по своим краткосрочным обязательствам). ПП ликвидно, если оно в состоянии выполнить свои краткосрочные обязательства, реализуя текущие активы. Коэфф абсолютной ликвидности = А1/П1, где А1 — наиболее ликвидные активы — ( строк 260 (касса), 270 (р/с), 280 (вал счет), 290 (прочие ден средства), 250 (краткосрочные фин вложения). П1 — наиболее срочные обязательства (итог 3 раздела пассива). Его разумное значение: К = (0,2 ; 0,8), т.е. 20% — 80%. Коэфф ликвидности баланса Клб (уточненный коэфф ликвидности; промежуточный коэфф покрытия) = (А1 + А2) / П1, где А2 — быстро реализуемые активы (итог 3 раздела активов за вычетом А1). Он показывает какая часть текущих обязательств может быть погашена не только за счет имеющихся ден средств, но и ожидаемых поступлений. Разумное теоретическое значение 0,5 — 0,8, на практике — 1.  Коэфф покрытия баланса (достаточности оборотного капитала) = (А1 + А2 + А3) / П1, где А3 — медленно реализуемые (итог 2 раздела активов). Причем А1 + А2 + А3 = 2-й раздел активов + 3-й раздел активов. Показатель позволяет установить, в какой степени текущие активы покрывают краткосрочные обязательства. Разумное значение — К>=2. Желательно не более 3 (плохое хозяйствование). Отношение ликвидных и неликвидных активов. Кл/н = (А1 + А2 + А3) / А4, где А4 — трудно реализуемые активы (итог 1 раздела активов). Его разумное значение К = 1. Если К<1 — недостаток в ликвидных средствах, который может вызвать задержку платежей по текущим фин операциям. Если К>1 — излишек ликвидных средств, т.е. оборотные средства используются недостаточно эффективно.

Условия ликвидности ПП (баланса):

   1 вариант                                                        2 вариант

    А1>=П1                                                       А1 + А2>П2

    А2>=П2                                                            А3>П3 

    А3>=П3                                                            А4<П4

    А4>=П4

где П2 — краткосрочные обязательства (наиболее срочные): ( строк 600 (краткосрочные кредиты банков), 610 (краткосрочные заемные средства), 620 (краткосрочные кредиты и ссуды, не погашенные в срок). П3 — средние и долгосрочные пассивы: ( строк 500 (долгосрочные кредиты банков), 510 (долгосрочные заемные средства), 520 ( долгосрочные кредиты и ссуды, не погашенные в срок). П4 — постоянные пассивы (итог 1 раздела пассивов).  Показатели, которые косвенно характеризуют ликвидность:   Оборотный капитал = Текущие активы (А1 + А2 + А3) — Краткосрочные обязательства (П1). Он свидетельствует о превышении текущих активов над краткосрочными обязательствами. ПП имеет оборотный капитал пока оно ликвидно.  Коэфф маневренности — Км = (П4 — А4) / П4. Показывает, какая часть собственного капитала идет на оборотные средства. Его разумное значение — 0,5. Коэфф меневренности = Оборотный капитал / источник собственных средств.

8. Анализ эффективности оборотных средств

Оборотные средства (текущие активы) – это средства, инвестируемые орг-цией в текущие операции в течение каждого цикла.

Начало любой предпринимательской деятельности требует определенной суммы наличных денежных ср-в, которые затем превращаются в определенное кол-во производственных ресурсов (или товаров для продажи). Данные ресурсы перерабатываются в процессе пр-ва с последующей реализацией в виде торговой продукции, в результате чего у организации возникают дебиторская задолженность и денежные ср-ва. Особенность оборотных ср-в состоит в том, что в условиях нормальной хозяйственной деятельности обоотные ср-ва не расходуются, а авансируются в различные виды текущих затрат орг-ции, возвращаясь после завершения каждого оборота к своей исходной величине. Период времени, в течение которого совершается оборот денежных ср-в , представляет собой длительность производственно-коммерческого цикла, который складывается из отрезка времени между уплатой денег за сырье и материалы и поступлением денег от продажи готовой продукции.

Правильное соотношение между источниками оборотных ср-в, такими как собственные, заемные и привлеченные, играет важную рольв укреплении финансового состояния орг-ции.

В процессе анализа оценивается потребность орг-ции в оборотных ср-х, которая затем сравнивается с величиной имеющихся финансовых источников. Анализ источников формирования оборотных ср-в включает не только оценку их динамики, но и рассмотрение их структуры как в целом по видам источников, так и детализацию внутренней структуры отдельных источников по компонентам.

Вопрос об источниках формирования оборотных средств важен еще и потому, что конъюнктура рынка постоянно меняется, а значит, потребности организации в оборотных ср-х нестабильны. Покрыть их только за счет собственных источников часто практически невозможно. Привлекательность работы орг-ции за счет собственных источников уходит на второй план. Опыт показывает, что в большинстве случаев эффективность использования заемных ср-в оказывается более высокой, чем собственных. В таких условиях основной задачей управления процессом формировании оборотных ср-в становится обеспечение эффективности привлечения заемных ср-в.


	4. Содержание управленческого и финансового анализа.

Экономический анализ хозяйственной деятельности включает два взаимосвязанных раздела: финансовый и управленческий (производственный).

Разделение экономического анализа на финансовый и управленческий обусловлено разделением бухгалтерского учета на финансовый и управленческий учет. финансо​вый, его назначение состоит в изучении, диагностике и прогнозировании финсо​стояния предприятия и выявлении резервов повышения его ус​тойчивости. его проводят финансовые службы предприятия. Внешний финанализ проводится банками, аудиторскими фирмами, инвесторами и т.д.

Управленческий проводят все службы предпри​ятия с целью предоставления руководству информации, необ​ходимой для планирования, контроля и принятия оптималь​ных управленческих решений, выработки стратегии и тактики по вопросам финансовой политики, маркетинговой деятельности, совершенствования техники, технологии и организации производства. Он носит оперативный характер, результаты его являются коммерческой тайной.

10. Коэффициент финансовой устойчивости 

ФУ предприятия зависит от оптимальности структуры источников капитала (соотношения собственных и заемных средств) и от оптимальности структуры активов предприятия, в первую очередь от соотношения основных и оборотных средств, а также от уравновешенности отдельных видов активов и пассивов предприятия.

ФУ предприятия определяется с помощью коэффициентов:

1)коэффициента обеспеченности оборотных активов собственными источниками (исчисляемого как отношение разности между величиной собственного капитала и резервов и итогом внеоборотных активов к сумму всех оборотных активов);

2)коэфф. автономии предприятия (исчисляемого как отношение капитала и резервов к общей величине пассивов);

3)коэфф. Финансовой устойчивости (исчисляемого как отношение устойчивых пассивов, равных сумме капитала, резервов и долгосрочных пассивов, к активам, уменьшенным на величину непокрытых убытков);

4)коэфф. Реальной стоимости имущества (исчисляемого как отношениепроизводственного потенциала, равного сумме основных средств, произв.запасов и незавершенного производства, ко всей величине активов);

5)коэфф. Маневренности собственных средств (исчисляемого как отношение собственных оборотных средств, определяемых разностью между величиной капитала и резервов и итогом внеоборотных активов, к сумму капитала и резервов);

6)коэфф. финансовой независимости (исчисляемого как отношение собственных оборотных средств к сумме запасов с добавлением незачтенного налога на доб.стоимость по приобретенным материальным ценностям)

Кроме этого рассчитывают также коэфф.долгосрочного привлечения заемных средств, исчисляемый как соотношение долгосрочных кредитов и займов ко всей сумме задолженности предприятия; «коэфф.капитализации»; исчисляемый как отношение суммы всех заемных средств, указанных в балансе, к величине капитала и резервов, т.е. собственных средств.

Наиболее полно ФУ предприятия может быть раскрыта на основе изучения равновесия между статьями актива и пассива баланса. Уравновешенностью активов и пассивов по срокам использования и по циклам обеспечиваются сбалансированность притока и оттока денежных средств, а следовательно платежеспособность и устойчивость предприятия.

Выделяют 4 типа ФУ:

1)абсолютную краткосрочную финансовую устойчивость;

2)нормальную краткосрочную финансовую устойчивость;

3)неустойчивое финансовое состояние;

4)кризисное финансовое состояние.

Устойчивость финансового состояния может быть повышена путем ускорения оборачиваемости капитала в текущих активах, в результате чего произойдет относительное сокращение на 1 руб. оборота, обоснованного уменьшения запасов и затрат, пополнения собственного оборотного капитала за счет внутренних и внешних источников.

22. Анализ рыночной устойчивости предприятия В зависимости от типа рынка различают уровни рыночной устойчивости предприятия, которая зависит от доли рынка, удерживаемого предприятием. Самой высокой устойчивостью обладают монополисты. Самый низкий уровень устойчивости означает отсутствие таковой (например, у неперспективных предприятий-аутсайдеров). Остальные уровни рыночной устойчивости находятся между ними. Рыночная устойчивость предприятия - это его конкурентоспособность на рынке, а конкурентоспособность предприятия проявляется в конкурентоспособности его товаров. Последняя есть результирующая его полезного эффекта (потребительских свойств товара), цены, издержек по изготовлению и реализации и суммарных затрат за период потребления товара, а также производная от уровня производства, состояния оборудования, сырья, материалов, вида технологии, качества менеджмента, эффективности маркетинговой деятельности и пр. В широком смысле слова рыночная устойчивость предприятия - это общий уровень осуществления всех направлений его деятельности. Она тесно связана с финансовой устойчивостью предприятия. Обычно высокая рыночная устойчивость сопровождается столь же высокой финансовой устойчивостью. В то же время обеспечение рыночной устойчивости - первоочередная задача маркетологов, тогда как обеспечение финансовой устойчивости - задача финансовых менеджеров. Рын.устойчивость анализируется по следующи показателям: Собственный капитал Сумма задолженности Дебиторская задолженность Краткосрочные заемные средства Долгосрочные заемные средства Общая сумма внеоборотных активов Собственный оборотный капитал Стоимость имущества Коэффициент зависимости Коэфф долгоср финансов независимости Коэфф текущей задолженности Коэфф покрытия долгов собст капитала Коэфф финансового левериджа Коэфф ликвидности собствен капитала Коэфф. Финансовой автономии Анализируя рын.устойчивость можно сделать следующие выводы - Собственный капитал увеличился на конец года -  это говорит о самостоятельности и независимости предприятия. - Привлечение заемных средств способствует временному улучшению финансового состояния, при условии, что они незамораживаются на начало года  - Увеличение дебиторская задолженность на начало года   говорит о временной неплатежеспособности - Увеличение внеоборотных активов свидетельствует о их проибретении или росте за счет переоценки по действующим основным средствам.



	23. Анализ безубыточности предприятия

Безубыточность – это такое состояние когда бизнес не приносит ни прибыли ни убытков. Безубыточный (критический) объем продаж – это та выручка которая покрывает только затраты, финансовый результат при этом равен 0. безубыточный объем продаж можно выразить и в количестве единиц продукции, которую необходимо продать, чтобы покрыть затраты, после чего каждая дополнительная единица проданной продукции будет приносить прибыль предприятию. Разность между фактическим и безубыточным объемом продаж продукции – это зона безопасности (зона прибыли), и чем она больше тем прочнее финансовое состояние предприятия.

Определить их уровень можно графическим и аналитическим способами.


Для определения безубыточного объема продаж в стоимостном выражении необходимо сумму постоянных затрат разделить а долю маржи покрытия в выручке.

При графическом решении по горизонтали показываетя объем реализации продукции в % от производственной мощности предприятия или в натуральных единицах (если выпускается один вид продукции) или в денежной оценке (если график строится для нескольких видов продукции), по вертикали – себестоимость проданной продукции и прибыль, которые вместе составляют выручку от реализации.

Точка в которой пересекается линя выручки и линия затрат, получила название критической точки или порога рентабельности ли точки окупаемости затрат, ниже которой производство будет убыточным.

Деление затрат на постоянные и переменные и использование категории маржинального дохода позволяет не только определить безубыточный объем продаж, зону безопасности и сумму прибыли по отчетным данным, но и спрогнозировать уровень этих показателей на перспективу, оценить их чувствительность к изменению отдельных факторов.

26. Источники финансирования текущих активов

Основным источником финансирования внеоборотных активов является постоянный капитал (собственный капитал и долгосрочные кредиты и займы)

Оборотные активы образуются как за счет собственного капитала, так и за счет краткосрочных заемных ср-в. Желательно, чтобы они были сформированы наполовину из собственного и наполовину из заемного капитала, в этом случае обеспечивается гарантия погашения внешнего долга.

Важным показателем, характеризующим фин.состояние предприятия и его устойчивость, является обеспеченность засов (материальных оборотных активов) нормальными источниками финансирования, к которым относят не только собст.оборотный капитал, но и краткосрочные кредиты банка под товарно-материальные ценности. Обеспеченность запасов нормальными источниками финансирования устанавливается путем сравнения суммы плановых источников финансирования с общей суммой запасов.

Излишек или недостаток плановых источников средств для формирования запасов (постоянной части оборотных активов) является одним из критериев оценки фин.устойчивости предприятия, в соответ. с которым выделяют 4 ее типа:

1)Абсолютная краткосрочная финансовая устойчивость, если запасы меньше суммы собственного оборотного капитала.

2)Нормальная краткосроч.ФУ, при которой запасы больше собственного оборотного капитала, но меньше плановых источников их покрытия

3)Неустойчивое (предкризисное) финанс.состояние, при котором нарушается платежный баланс, но сохраняется возможность восстановления равновесия платежных ср-в и платежных обязательств за счет привлечения временно свободных источников средств в оборот предприятия: непросроченной задолженности по оплате труда, бюджету по налоговым платежа, органам соц.страхования и т.д.

4)Кризисное фин.состояние – предприятие находится на грани банкротства. Равновесие платежного баланса обеспечивается за счет просроченных платежей по оплате труда, ссудам банка, поставщикам, бюджету


	24. Методика анализа и оценка финансовой устойчивости Финансовое состояние предприятия, его устойчивость во многом зависят от оптимальности структуры источников капитала (соотношения собственных и заемных средств) и от оптимальности структуры активов предприятия, в первую очередь от соотношения основных и оборотных средств, а также от уравновешенности отдельных видов активов и пассивов предприятия.
Поэтому вначале необходимо проанализировать структуру источников капитала предприятия и оценить степень финансовой устойчивости и финансового риска. Для этого рассчитываются следующие показатели:

- коэфф. фин.автономии (независимости) – удельный вес собственного капитала в общей валюте баланса;

- коэфф. фин.зависимости – доля заемного капитала в общей валюте баланса;

- коэфф. текущей задолженности – отношение краткосрочных финансовых обязательств к общей валюте баланса;

- коэфф. долгосрочной фин.независимости (коэфф.ФУ) – отношение собственного и долгосрочного заемного капитала к общей валюте баланса;

- коэфф. покрытия долгов собственным капиталом (коэфф.платежеспособности) – отношение собственного капитала заемному;

- коэфф. фин. Левериджа (рычага) – отношение заемного капитала к собственному. 

Чем выше уровень 1, 4 и 5 показателей, тем ниже уровень 2, 3 и 6 показателей, тем устойчивее ФСП. Изменения, которые произошли в структуре капитала, с позиций инвесторов и предприятия могут быть оценены по-разному. Для банков и пр.кредиторов предпочтительной является ситуация, когда доля собст.капитала у клиентов более высокая – это исключает фин.риск. Предприятия же, как правило, заинтересованы в привлечении заемных средств по двум причинам:

- % по обслуживанию заемного капитала рассматриваются как расходы и не включаются в налогооблагаему прибыль;

- расходы на выплату % обычно ниже прибыли, полученной от использования заемных средств в облороте предприятия, в результате чего повышается рентабельность собст.капитала.

27. Анализ финансового состояния предприятия

Для комплексного изучения финансового состояния предприятия (ФСП) необходимо изучение факторов его формирования с целью оценки степени фин.рисков и прогнозирования уровня доходности капитала. ФСП характеризуется системой показателей, отражающих состояние капитала в процессе его кругооборота и способность предприятия финансировать свою деятельность.  Показатели для прогнозирования ФСП предприятия: среднемесячная выручка (характеризует масштаб бизнеса орг-ции); доля денежных средств в выручке (характеризует фин.ресурс предприятия, возможность своевременного исполнения своих обязательств); среднесписочная численность персонала (хар-ет масштаб деятельностим прпедприятия); общая степень платежеспособности; степень платежеспособности по текущим обязательствам; доля собственного и оборотного капитала в оборотных активах; коэффициент финансовой автономии (показывает какая часть активов сформирована за счет собственных средств); рентабельность оборотного капитала; рентабельность продаж. ФСП может быть устойчивым, неустойчивым (предкризисным) и кризисным. Способность предприятии успешно функционировать и развиваться, сохранять равновесие своих активов и пассивов, поддерживать свою платежеспособность и инвестиционную привлекательность свидетельствует о его устойчивом фин.состоянии и наоборот.

Если производ. и финансовый планы успешно выполняются, то это положительно влияет на финансовое положение предприятия. В результате спада пр-ва и реализации продукции происходит повышение ее себестоимости, уменьшение выручки и суммы прибыли и как следствие – ухудшение фин.состояния предприятия и его платежеспособности. Следовательно, устойчивое фин.состояние является не игрой случая, а итогом умелого управления всем комплексом факторов, определяющих результаты финансово-хозяйственной деятельности.  Устойчивое фин.состояние, в свою очередь, положительно влияет на объемы основной деятельности обеспечения нужд пр-ва необходимыми ресурсами. Поэтому фин.деятельность должна быть направлена на обеспечение планомерного поступления и расходования денежных ресурсов, выполнение расчетной дисциплины, достижение рациональных пропорций собственного и заемного капитала и наиболее эффективное его использование.

Главная цель фин.деятельности предприятия – наращивание собственного капитала и обеспечение устойчивого положения на рынке. Основные задачи анализа: 1)Своевременное и объективное диагностика фин.состояния предприятия, установление его «болевых точек» и изучение причин их образования 2)Поиск резервов улучшения фин.состояния предприятия, его платежеспособности и фин.устойчивости 3)Разработка конкретных мероприятий, направленных на более эффективное использование фин.ресурсов и укрепление фин.состояния предприятия 4)Прогнозирование возможных фин.результатов и разработка модели фин.состояния при разнообразных вариантах использования ресурсов.


	25. Анализ затрат на производство и себестоимости продукции

Необходимое условие получения прибыли – определенная степень развития производства, обеспечивающая превышение выручки от реализации продукции над затратами (издержками) по ее производству и сбыту. Оптимизация прибыли организации в условиях рыночных отношений требует постоянной оперативной информации не только внешнего характера (о состоянии рынка, спроса на продукцию, ценах и т.п.) но и внутреннего (о формировании затрат на производство и себестоимости продукции). Эта информация опирается на систему производственного учета расходов по местам их возникновения и видам изделий, на выявленные отклонения расхода ресурсов от стандартных норм и смет, на данные калькуляции себестоимости отдельных видов продукции. 

Общая сумма затрат на пр-во может измениться из-за: -объема пр-ва продукции;

-структуры продукции; -уровня переменных затрат на единицу продукции

-суммы постоянных расходов. При изменении объемов пр-ва возрастают только переменные расходы (сдельная з\пл рабочих, затраты на сырье и материалы, топливо и энергия на технологические цели), постоянные расходы (амортизация, аренда, повременная з\пл, % за пользование кредитами) остаются неизменными в краткосрочном периоде (при условии сохранения прежней производственной мощности предприятия) В процессе анализа необходимо оценить также изменения в структуре по элементам затрат. Например, уменьшение доли з\пл и увеличение доли амортизации свидетельствуют о повышении технического уровня и росте производительности труда. Удельный вес з\пл сокращается и в том случае, если увеличивается доля комплектующих деталей, что свидетельствует о повышении уровня кооперации и специализации предприятия.

С\с продукции важнейший показатель экон.эффективности ее пр-ва, отражающий все стороны хоз.деятельности и аккумулирующий результаты использования всех производ.ресурсов. Анализ с\с продукции позволяет выяснить тенденции изменения данного показателя, выполнение плана по его уровню, влияние факторов на его прирост, резервы и дать оценку работы предприятия по использованию возможностей снижения с\с продукции. Анализ с\с продукции начинают с изучения общей суммы затрат в целом и по основным элементам. Элементы затрат на пр-во: оплата труда, отчисления на социальные нужды, материальные затраты, в т.ч. сырье и материалы, топливо, электроэнергия, амортизация.

32. Горизонтальный и вертикальный анализ бухгалтерского анализа.

Горизонтальный (временной) анализ заключается в построении одной или нескольких аналитических таблиц, в которых абсолютные балансовые показатели дополняются относительными темпами роста (снижения). Обычно здесь используются базисные темпы роста на несколько периодов. Цель горизонтального анализа состоит в  том, чтобы выявить абсолютные и относительные изменения величин различных статей финансовой отчетности за определенный период, дать оценку этим изменениям. Ценность гор.анализа существенно снижается в условиях инфляции, однако его результаты можно использовать при межхозяйственных сравнениях. Гор.анализ выполняется как по данным баланса, так и по данным формы №2 (Отчет о прибылях и убытках) Гор.анализ баланса означает сопоставление статей баланса, исчисляемых по ним показателей на начало и конец одного или нескольких отчетных периодов. Он помогает выявить отклонения, требующие дальнейшего изучения. При гор.анализе исчисляются абсолютные и относительные изменения показателей. Сопоставление по всем статьям позволяет определить общее направление изменения баланса. В условиях инфляции для обеспечения сопоставимости балансовых данных по периодам следует скорректировать суммы статей баланса на начало периода по индексам инфляции, которые разрабатываются официальными учреждениями и публикуются в печати. Вертикальный анализ выполняют путем процентного отношения каждой статьи к итогу баланса. С помощью вертикального анализа выявляют основные тенденции и изменения в деятельности предприятия. При определении тенденции изменения оборачиваемости средств предприятия, кроме оценки изменения показателя общей оборачиваемости средств предприятия (отношение выручки от реализации к стоимости баланса), изучают соотношение динамики внеоборотных и оборотных средств, а также используют показатели мобильности всех средств предприятия. Цель вертикального анализа заключается в расчете удельного веса отдельных статей в итоге баланса и оценке их динамики с тем чтобы иметь возможность выявлять и прогнозировать структурные изменения активов и источников их покрытия. Гор и вер анализ взаимно дополняют друг друга и на их основе строится сравнительный аналитический баланс, все показатели которого можно разбить на 3 группы: 1) показатели структуры баланса; 2) показатели динамики баланса; 3) показатели структурной динамики баланса. 



	15. Анализ фондоотдачи, материалоотдачи и производительности труда.

Фондоотдача характеризует интенсивность использования основных средств. Фондоотдача основных производственных фондов (ОФП) – это отношение стоимости произведенной продукции к реднегодовой стоимости ОПФ Фондоотдача активной части ОПФ это отношение стоимости произведенной продукции к среднегодовой стоимости активной части основных средств. Фондоотдача активной части ОПФ характеризуется следующими факторами: -изменение структуры машин и оборудования -изменение времени работы машин и оборудования ( целодневные простои, коэффициент сменности, внутрисменные простои)

-изменение выработки оборудования (освоение нового оборудования, модернизация оборудования, степень износа оборудования, технология пр-ва, квалификация работников, мотивация их труда и т.д.) Факторами 1-го уровня, влияющими на фондоотдачу осн.производ.фондов являются изменение доли активной части фондов (машин, оборуд) в общей сумме ОПФ и фондоотдачи активной части фондов:  ФОопф=Уд(а)*ФО(а) – произведение Уд(а) – удельный вес активной части ОПФ наФО(а) – фондоотдача активной части фондов. Материалоотдача определяется делением стоимости произведенной продукции на сумму материальных затрат. Этот показатель характеризует отдачу материалов, т.е. количество произведенной продукции с каждого рубля потребленных матриальных ресурсов (сырья, материалов, топлива, энергии и т.д.). Факторы изменения материалоотдачи: -объем выпуска продукции -структура продукции -удельный расход материальных ресурсов на ед.продукции -цены на материальные ресурсы -отпускные цены на продукцию.

Для оценки уровня производительности труда применяется система обобщающих, частных и вспомогательных показателей производительности труда. Обобщающие показатели – это среднегодовая, среднедневная и среднечасовая выработка продукции одним рабочим. Частные показатели – это затраты времени на пр-во единицы продукции (трудоемкость продукции) за один человека-день или человеко-час. Вспомогательные показатели – это затраты времени на выполнение ед. определенного вида работ или объем выполненных работ за ед.времени. Наиболее обобщающий показатель производительности труда – среднегодовая выработка продукции одним работником. Его величина зависит не только от выработки рабочих, но и от удельного веса последних в общей численности персонала, а также от кол-ва отработанных ими дней и продолжительности рабочего дня. Ср.годовую выработку продукции одним работником можно представить в виде произведения сл.факторов:

Ср.годов.выработка одного работника (ГВппп) = Удельный вес рабочих в общей численности персонала (Уд) * Количество отработ.дней одним рабочим за год (Д) * Средняя продолжительность раб.дня (П) * Среднечасовая выработка рабочего (ЧВ) ГВппп=Уд*Д*П*ЧВ Особенно тщательно анализируют изменение среднечасовой выработки как одного из основных показателей производительности труда и фактора, определяющего уровень среднедневной и среднегодовой выработки рабочих. Величина этого фактора зависит от степени механизации пр-ва, квалификации рабочих, их трудового стажа и возраста, орг-ии труда и его мотивации, техники и технологии пр-ва, экономических условий хозяйствования и т.п. В заключение анализа необходимо разработать конкретные мероприятия по обеспечению роста производительности труда и определить резервы повышения среднечасовой, среднедневной и среднегодовой выработки рабочих. Основные источники резервов роста производительности труда: -использование возможностей увеличения объема пр-ва продукции; -сокращение затрат труда на пр-во продукции за счет маханизации и автоматизации пр-ва, совершенствования орг-ции труда, повышения уровня интенсивности труда и т.п.


	18. Анализ оборачиваемости товарно-материальных ценностей При анализе оборачиваемости отдельных элементов товарно- материальных ценностей фактическую оборачиваемость сравнивают с аналогичным показателем за другой период. При анализе оборачиваемости нормируемых оборотных средств можно сравнить фактические показатели с нормируемой величиной.
Расчет оборачиваемости отдельных видов оборотных средств позволяет в какой-то степени определить вклад каждого подразделения предприятия
(складов, цехов) в повышение эффективности использования оборотных средств.
Товарно-материальные ценности образуют связующее звено между производством и реализацией продукции.
Для производственного процесса на предприятии необходимы оборотные средства, которые функционируют в форме производственных запасов, незавершенного производства и готовой продукции. Уровень запасов должен быть достаточно высоким для удовлетворения потребности в них в случае необходимости.
Период оборачиваемости запасов сырья и материалов равен продолжительности времени, в течение которого сырье и материалы находятся на складе перед подачей в производство. Длительность оборачиваемости производственных запасов определяется по формуле: ДЛПЗ=ПЗхТ/S, где ПЗ — средняя величина производственных запасов, S – себестоимость реализации продукции, работ, услуг. Повышение длительности оборачиваемости запасов сырья и материалов на предприятии может означать потенциальный моральный износ товарно-материальных запасов из-за проблем с реализацией выпускаемых изделий. Иногда рост длительности оборачиваемости производственных запасов оправдан, например, при ожидаемом повышении цен на сырье и полуфабрикаты.                       Длительность оборачиваемости незавершенного производства — это продолжительность времени, необходимого для превращения полуфабрикатов в готовую продукцию, она определяется аналогично предыдущему показателю: ДЛПЗ=НЗПхТ/S, НЗП — средняя величина незавершенного производства. Снижение показателя говорит об ускорении превращения полуфабрикатов в готовую продукцию, что является положительным моментом в работе анализируемого предприятия.
Период оборачиваемости запасов готовой продукции равен продолжительности времени, в течение которого готовая продукция поступает к покупателю. Длительность оборачиваемости готовой продукции рассчитывается по формуле: ДЛГП=ГПхТ/Vр, где ГП — средняя величина готовой продукции, Vр — выручка от реализации продукции, работ, услуг.                             Сокращение этого показателя означает увеличение спроса на продукцию предприятия. При внутреннем анализе запасов готовой продукции используются данные аналитического учета. Необходимо выяснить, нет ли продукции, длительное время хранящейся на складе, не отгружаемой из-за низкого качества, отсутствия спроса.

7. Анализ валюты бухгалтерского баланса.

Валюта бухгалтерского баланса – итоги по активу и пассиву баланса. Бух. баланс служит индикатором для оценки финансового состояния предприятия. Итого баланса носит название валюты баланса и дает ориентировочную сумму средств, находящихся в распоряжении предприятия. Для общей оценки финансового состояния предприятия составляют уплотненный баланс, в котором объединяют в группы однородные статьи. При этом сокращается число статей баланса, что повышает его наглядность, и позволяет сравнивать с балансом других предприятий. Предварительную оценку финансового состояния предприятия можно сделать на основе выявления «больных» статей баланса. Об определенных недостатках в работе предприятия свидетельствует наличие дебиторской и просроченной кредиторской задолженности. Уплотненный баланс ( статьи: внеоборотные активы (основные ср-ва, нематериальные активы, прочие внеоборотные ср-ва); Оборотные активы (запасы, дебит. задол-ть (платежи через 12 м.), дебит. задол-ть (платежи в течение 12 мес.), краткосрочные финансовые вложения, денежные средства). Помимо изучения суммы баланса необходимо проанализировать характер изменения отдельных его статей. Такой анализ проводится с помощью горизонтального (временного) и вертикального (структурного) анализа. Рассичитаем коэффициент прироста валюты баланса: Кб = (Бср1 – Бср0) * 100/ Бср0, где Бср1, Бср 0 – средняя величина итога баланса за отчетный и предыдущий год. И коэффициент прироста выручки от реализации: Кv = (V1 – V0) * 100/ V0, где V1, V0 – выручка от реализации продукции за отчетный и предыдущий периоды.


	16. Анализ соотношения «издержки-объем-прибыль»
Анализ «Издержки-Объем-Прибыль» является операционным анализом и отслеживает зависимость финансовых результатов бизнеса от издержек и объемов производства/сбыта. Анализ «ИОП» служит для ответа на вопросы, возникающие перед финансистами предприятия на основных этапах денежного оборота. Ключевыми элементами анализа служат финансовый и операционный рычаги, порог рентабельности и запас финансовой прочности. Этот анализ – неотъемлемая часть управленческого учета. Действия операционного (производственного, хозяйственного) рычага проявляются в том, что любое изменение выручки от реализации всегда порождает более сильное изменение прибыли. Действие финансового рычага заключается в том, что предприятия, использующие заемные средства, изменяют чистую рентабельность собственных средств и свои дивидендные возможности. Уровень эффекта финан. рычага указывает на финансовый риск, связанный с предприятием. Анализ «ИОП» служит поиску наиболее выгодных комбинаций между переменными единицу продукции, постоянными издержками, ценой и объемом продаж. Поэтому анализ невозможен без разделения издержек на постоянные и переменные. Переменные издержки меняются в целом прямо пропорционально изменениям объема изменениям объема производства товаров (работ, услуг)( основное сырье). Постоянные издержки в краткосрочном периоде в целом не меняются с изменением объема производства(расходы по аренде). Сложением переменных и постоянных издержек получают суммарные издержки на весь объем продукции. Поскольку анализ «ИОП» требует разделения издержек на переменные и постоянные, при аналитических расчетах необходимо отделять одни издержки от других с помощью промежуточного финансового результата деятельности предприятия. Эту величину принято называть валовой маржой, результатом от реализации после возмещения переменных затрат суммой покрытия. Валовая маржа = выручка от реализации – переменные издержки производства. Коэффициент валовой маржи = валовая маржа / выручка от реализации. Коэффициент показывает долю валовой маржи в выручке рентабельности. Точка безубыточности (порог рентабельности) = постоянные издержки / коэффициент валовой маржи. Продажи ниже точки безубыточности влекут за собой убытки; продажи выше точки приносят прибыль. Точка безубыточности – это рубеж, которые необходимо перешагнуть предприятию, чтобы выжить. Поэтому чем выше порог рентабельности, тем труднее перешагнуть. Снижения порога рентабельности можно добиться наращиванием валовой маржи (повышая цену и/или объем реализации, снижая переменные издержки), либо сокращением постоянных издержек. Идеальные условия для бизнеса- сочетание низких постоянных издержек с высокой валовой маржей. Запас финансовой прочности: а) в рублях = выручка от реализации – порог рентабельности; б) в % к выручке от реализации = порог рентабельности в руб. / выручка от реализации. Прибыль = запас финансовой прочности х коэфф. валовой маржи. Сила воздействия операционного рычага = валовая маржа / прибыль. Показывает сколько процентов изменения прибыли дает каждый процент изменения выручки.

9. Анализ использования валютных средств.

Анализ эффективности валютных операций связан с понятиями «валютного самофинансирования» и «валютной самоокупаемости». Сущность валютного самофинансирования выражается в том, что предприятие за счет прибыли в валюте от продажи товаров (работ, услуг) за валюту и валютных доходов от иных операций, а также за счет амортизационных отчислений от основных средств, приобретенных за валюту, возмещает текущие и инвестиционные затраты. Валютное самофинансирование исходит из принципа превышения величины собственных источников валютных средств над их расходованием. Поэтому принцип валютного самофинан. дополняется понятием валютной самоокупаемости. Валютная самоокупаемость означает, что предприятие за счет валютных средств возмещает все производственные затраты в валюте. Соблюдение этого принципа на практике означает, что предприятие не расходует единовременно все валютные средства, а накапливает их для предстоящих платежей. Баланс движения валютных средств имеет вид: Онп + ПВ – РВ = Окн, где Онп – остаток валютных средств на начало периода, ПВ – поступление валютных средств в отчетном периоде, РВ – расход валютных средств в расчетном периоде, Окн – остаток валютных средств на конец расчетного периода. Эффективность валютного самофинан. и его уровень зависят от соотношения собственных и привлеченных валютных средств, в том числе рублевых средств, израсходованных на приобретение валюты. Оценку валютного самофинан. осуществляют с помощью специального финансового коэффициента: Ксвф = П +А / К+В, где Ксвф - коэф. валютного самофинан., П – прибыль, направленная на финансирование производства в валюте, А – амортизационные отчисления от стоимости основных средств, приобретенных за валюту, К- валютный кредит, В- валюта, приобретенная в банках или на валютной бирже. Чем больше величина данного коэффициента, тем выше уровень валютного самофинан. Коэффициент валютной самоокупаемости: Квсо = Онп + П/ Рв, где Онп – остаток валютных средств на начало расчетного периода, П – поступление валютных средств в расчетном периоде, Рв – расход валютных средств в расчетном периоде. Коэффициент валютной самоокупаемости показывает, во сколько раз сумма валюты, находящееся в распоряжении предприятия, превышает объем расходы валюты. Квсо > 1,0 говорит о соблюдении условий валютной самоокупаемости. Квсо<1,0 отражает не соблюдение предприятием данных условий.



	31. Методика анализа основных показателей производственно-финансовой деятельности.

Методика анализа ориентируется на исследование конкуренции, проблем «выживаемости», финансовой устойчивости и надежности предприятий как партнеров. Полный анализ хозяйственной деятельности состоит из 2-х разделов: 1. Финансового анализа; 2. производственного управленческого анализа. Задачи анализа финансового состояния хозяйствующего объекта : выявление рентабельности и финансовой устойчивости; изучение эффективности использования финансовых ресурсов; установлении положения хозяйствующего субъекта на финансовом рынке и количественное изменение его финансовой конкурентоспособности; оценка мер, разработанных для ликвидации выявленных недостатков и повышения отдачи финансовых ресурсов; оценка динамики состава и структуры активов, их состояния и движения; динамики состава и структуры источников собственного и заемного капитала, их состояния и движения; абсолютных и относительных показателей финансовой устойчивости, а также изменений ее уровня; платежеспособности предприятия и ликвидности его баланса; анализ абсолютных показателей прибыли; относительных показателей рентабельности; экономическая диагностика финансового состояния предприятия и рейтинговая оценка предприятий – эмитентов.


	11. Анализ валовой прибыли.

Анализ валовой прибыли – график, в котором подробно описывается продажи, стоимость проданных товаров и валовая прибыль от определенного ассортимента изделий. Этот метод основан на категории маржинального дохода. Термин «валовая прибыль» можно считать сокращением от термина «валовая прибыль, обеспечивающая покрытие постоянных затрат и получение прибыли». Метод анализ валовой прибыли относится к методам внутреннего или управленческого анализа деятельности компании. Он используется руководством компании в планировании, при составлении бизнес-плана. Типичные случаи его применения следующие:

1)         Выбор наилучшей продажной цены изделия.

2)         Анализ цены показателя по контракту.

3)         Выбор оптимальной технологии производства изделия, если одна технология дает низкие переменные и высокие постоянные затраты, а другая — более высокие переменные затраты на единицу продукции; но более низкие постоянные затраты.

Отчет о валовой прибыли содержит такие статьи:

–        выручка от продаж;

–        минус переменная часть себестоимости реализуемой продукции;

–        валовая прибыль производителя;

–        минус переменные торговые издержки и административные расходы;

–        валовая прибыль;

–        минус фиксированные (постоянные) издержки;

–        прибыль.

или:

–        выручка от продаж;

–        минус переменные затраты на производство и реализацию продукции;

–        валовая прибыль;

–        минус постоянные затраты;

–        прибыль.

Анализ проводят в три этапа:1. Изучаются динамические изменения валовой прибыли по сравнению с планируемыми показателями. Для этого определяются все факторы, влияющие на доход, и проводят анализ. 2. Проводится горизонтальный анализ валовой прибыли и определяется степень каждого фактора на валовую прибыль. 3. Устанавливают причины ухудшения показателей и определяют резерв роста валовой прибыли. За период принимается либо прошлый год, либо любой другой период, с которым необходимо сравнение. 


	29. Анализ факторов и резервов повышения эффективности предприятия. 

Под фактором понимают условия совершения хозяйственных процессов и причины, влияющие на них. Классификация факторов, определяющих эконом. категории и показатели, является основой классификации резервов. Классификация факторов: 1. производственно-экономические(средства труда); 2. технико-экономические (механизация и автоматизация производственных процессов); 3. социально-экономические (участие трудящихся в управлении пред-ем); 4. физиологические факторы (сан. –гигиен. Условия труда); 5. социально-психологические (внутриколлективные  отношения). Подразделяются : интенсивные (эффективное использование достижений научно-тех. прогресса) и экстенсивные (расширение материально-тех. базы).Также подразделяются на внутренние (внепроизводственные, производственные) и внешние (соц. условия, внеш. – эконом., природные). По резервами понимают неиспользованные возможности снижения текущих и авансируемых затрат мат., трудовых и финан. ресурсов при данном уровне развития производительных сил и производственных отношений. Один путь испол. Резервов – устранении всякого рода потерь и нерациональных затрат. Второй путь –большие возможности ускорения научно-технического развития как главного рычага повышения интенсификации (рост результатов производства быстрее, чем затраты) и эффективности ( производства. Основной признак классификации резервов – по источникам повышения эффективности производства, которые сводятся к трем основным группам: целесообразная деятельность, предмет труда и средства труда. Различают:  внешние и внутрипроизводственные. Могут носить экстенсивный (вовлечение в пр-во доп. ресурсов) и интенсивный характеры. Резервы различают по конечным результатам (повышение объема продукции), по стадиям процесса воспроизводства, по стадиям создания и эксплуатации изделий. Резервы могут быть текущими и перспективными. Для успешной работы предприятию необходимо уметь правильно классифицировать факторы и выявлять направление их влияния на результативный показатель. Для более рациональной организации изучения факторов предприятие объединяет их в факторные системы. Важная задача предприятия: в условиях конкурентной борьбы является поиск и своевременное использование резервов как важнейшее условие выживания и развития хозяйствующего объекта.
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